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Meer verwijzers & ambassadeurs 
Door beter relatiemanagement 

Bestaande relaties worden verwijzers / ambassadeurs  
Onze bevriende relaties, 

non-verwijzers 
Sectoren e/o  
organisaties 

Voor ons interessante 
contacten 

Introductie 
(hoe, via wie) 

What’s in it for them? 
(mogelijke tegenprestatie) 

Actie 
(wat , door wie) 

      
     
     
     

      
     
     
     

      
     
     
     

      
     
     
     

 

  

Naam & organisatie Naam & organisatie 
Contact gegevens 

Hoe leggen we 1e contact 
Wat bieden we aan 
Call2Action 

Vanuit ons kantoor Voor de verwijzer Waar ze goed 
ingevoerd zijn 
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Relatie management met huidige verwijzers 
Onze ambassadeurs en 

actieve verwijzers 
# Verwijzingen 
(waarde in €€) 

Contact historie & 
tegenprestatie(s) 

Mogelijk interessante 
contacten voor ons 

Introductie 
(hoe, via wie) 

Actie 
(wat , door wie) 

      
   
   
   

      
   
   
   

      
   
   
   

      
   
   
   

      
   
   
   

 

Naam & organisatie Naam & organisatie 
Contact gegevens 

Wat hebben we  
met/voor hen gedaan? 
Hun respons? 

Afgelopen 12-24 maanden 
Omzet uit die verwijzingen 

Hoe leggen we 1e contact 
Wat bieden we aan 
Call2Action 

Vanuit ons kantoor 


