Je hoeft geen andere
advocaat* te worden

om je praktijk verder
te ontwikkelen.

* of (kandidaat-)notaris, fiscalist

PruktljkontW|kkeI|ng

op manietr.

LEGAL DcV
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Je wil graag je eigen praktijk verder ontwikkelen, maar ...
Waar en hoe begin je?

Welke clienten wil je aantrekken?

Welke activiteiten passen bij jou?

Hoe zorg je dat je daadwerkelijk in actie komt?

Kortom: wat past er bij jou?

Welke rol past bij jou?

Rainmaker NMetwerker  Trusted Advisor Autoriteit

In welke van deze herken jij jezelf? En past dat bij wie je wilt zijn?
Enis dat zo of wil je graag zo gezien worden ...?

Jezelf en je kwaliteiten en valkuilen kennen, geeft zelfvertrouwen en
aanknopingspunten om die kwaliteiten optimaal in te zetten.

Welke soort clienten wil je bedienen?
- (Groot-)zakelijk, MKB of particulier?
- Lokaal, regionaal, landelijk of internationaal?
- Dienstverlening, maakindustrie, start- of scale ups?
- General counsels, DGAs, afdelingsmanagers, werknemers, gezinnen?

- Gefortuneerd, modaal inkomen of toevoegingen?
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Hoe benader je ze ...?

1925 - 2025
NEDERLANDS JURISTENBLAD

Wat doe je al qua bloggen, netwerken, publiceren, seminars/congressen
en social media? Hoe effectief is dat ...?
Belangrijker nog: past het goed bij jou en bij jouw stijl...”?

Want niet alles wat werkt voor een andere advocaat, werkt ook voor jou.

Het kan anders. Het kan op jouw manier.

ledere advocaat/notaris/fiscalist is anders en zal zijn/haar praktijk-
ontwikkeling anders inrichten.

Daarom wordt jouw praktijkontwikkeling ook pas effectief als deze
rekening houdt met jouw ...

- Persoonlijkheid
- Eigen voorkeuren

- Aanwezige kwaliteiten en vaardigheden

D meer zelfvertrouwen en meer effect
darom ... /V van jouw praktijkontwikkeling

Praktijkontwikkeling op JOUW manier.

Een programma waarin je jouw persoonlijke BD-stijl ontdekt, kiest wat
bij jou past en je een aanpak ontwikkelt die je echt gaat uitvoeren.

Gedurende dit traject heb je de beschikking over een BD-coach/klankbord
die je 1-op-1 begeleidt, stimuleert en aanjaagt. zodat je jouw aanpak
daadwerkelijk uitvoert en volhoudt.
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Dit programma: MasterClasses + coaching

Dit nieuwe BD-programma voor moderne legal

professionals (advocaten, notarissen, fiscalisten), 7 :
\\ Doe je mee of

bestaat uit: doe je het zelf ?

W»‘,Q

P » Praktijkontwikkeling

* 5 MasterClasses, elk met eigen onderwerp.

op jouw manier,

Passend bij jouw stijl.

* 5 Individuele coaching- en klankbordsessies
waarin je uitvoering en voortgang wordt
aangejaagd, begeleid en gefaciliteerd.

5 MasterClasses — de onderwerpen

1 Wie ben jij (zelfinzicht + zelfbewustzijn)
2 Jouw persoonlijke BD-stijl

3 Toolbox selectie

& Positionering

5 BD-actieplan

Na elke masterclass is er met elke deelnemer een 1-op-1 terugblik: wat neem je
hiervan mee? Hoe past dit bij jou? Hoe ga je dat toepassen op jouw manier? Etc.

5 Coaching- & klankbordsessies

: Na de MasterClasses volgen 5 individuele sessies met
begeleiding, coaching, 1-op-1 klankborden. Dit helpt je

om de uitvoering van je ActiePlan op gang te brengen en
te houden.

Jouw resultaat / mijn belofte

Meer zelfvertrouwen, meer focus en daardoor
meer effect van jouw praktijkontwikkeling.

Praktijkgericht & pragmatisch professioneel & persoonlijk



- LEGALBIZDeV

< 5

De 5 MasterClasses toegelicht

1) Zelfinzicht + zelfbewustzijn

Objectieve inventarisatie van jouw ~
voorkeursgedrag m.b.v. online DISC ‘("’
assessment o

Resultaat: Objectief beeld van jouw
voorkeursgedrag, kwaliteiten en valkuilen.

2) Jouw BD-stijl

De DISC assessment geeft een rapport met
jouw persoonlijke DISC-profiel

Dat wordt vertaald naar jouw BD-profiel.

Resultaat: Inzicht in je commerciele kracht + de
opties om die te benutten.

3) Toolbox selectie

Een helder overzicht van de meest
passende instrumenten. Jij selecteert
daaruit welke het beste passen bij jouw
stijl.

m o
1935 - 3033

NEDERLANDS JURISTENBLAD

Resultaat: Betere focus + groter
zelfvertrouwen in de uitvoering.

Persoonlijk + praktijkgericht

Pragmatisch + professioneel
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4) Positionering + profilering
Definieer + profileer je onderscheid, zodat

- Je doelgroep je (h)erkent
- Jouw personal brand kan groeien

Resultaat: Je benadert op authentieke wijze
nieuwe clienten en verwijzers. Daarmee
initieer en onderhoud je waardevolle relaties met hen.

5) BD-actieplan

Integratie van al het voorgaande tot een S.M.A.R.T.
persoonlijk BD-ActiePlan met ActieKalender.

Belangrijk voor

- Focus & frequentie van je activiteiten

- Systematiek in je werkwijze
- Continue en doelgerichte aandacht voor uitvoering

Resultaat: Een doelgerichte ActieKalender: wanneer doe je wat, met
welke impact?

5 Coaching- & klankbordsessies

“Wat gaat goed? “Welke rol “Wat ga je
Wat nog niet?” heb jij daarin?” ermee doen?”

0 Coachen, klankborden, sparren, 1-op-1 met jou.
i ﬁ In maandelijkse klankbordsessies van 60-90

\A Al | minuten wordt de voortgang gemonitord.

Passend bij jouw stijl, focus en ambitie.

Resultaat: Duurzame verandering van jouw
clientgerichte gedrag. En daarmee van je commerciéele resultaten.
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Details
Timing & Masterclasses van 1 dagdeel, elke 3 weken, met
locatie opdrachten
In house of op onze workshoplocatie: De
Compagnie in Rijswijk
Deelnemers Ten behoeve van een optimale interactie en

kennismaking is het aantal deelnemers beperkt.

Investering € 2.400 excl. BTW

Bij 2 of meer deelnemers van hetzelfde
kantoor ontvangt u 10% korting.

Alle deelnemers krijgen een exemplaar van
het Handboek Business Development.

Aanmelden \/ia aanmelden(@LegalBizDev.nl.

U krijgt per omgaande een bevestiging.

Informatie Dirk Heuff
@ 06-10537158
“B  Dirk.Heuff@LegalBizDev.nl
www.LegalBizDev.nl

BUSINESS DEVELOPMENT
VOOR ADVOCATEN & NOTARISSEN
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Wat als we ze opleiden Wat als we dat niet doen

en ze verlaten kantoor...? en ze blijven ...?

Wat als jullie het wel doen
en ze passen het toe ...?

LEGAL DtV

DtV



